-j REALE
=~ SEGUROS

PERCEPCIONES SOBRE LA INTERACCION
PERSONAL EN LA ERA DIGITAL

Un estudio de Reale Seguros que revela la importancia de la atencion
personal, incluso entre los jovenes.
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¢QUIERES SABER MAS?
{CONSULTA EL ESTUDIO COMPLETO ESCANEANDO ESTE QR!
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https://www.linkedin.com/company/reale-seguros-s-a/
https://www.instagram.com/realeseguros
https://www.facebook.com/RealeSeguros
https://www.youtube.com/user/RealeSeguros
https://blog.reale.es/
https://x.com/Reale_Seguros

